
PRESENTACIÓN DE FORMACIÓN EJECUTIVA EMPRESARIAL 

CAPITULO, FORMA TEXAS / USA 

Formación Ejecutiva Empresarial es una ESCUELA DE VENTAS, nació en el año 2002 como necesidad de 

formalizar la profesión de vender y también con la intención de apoyar a miles de personas en la creación y 

apertura de nuevas empresas. 

Su fundador y CEO Gerardo Mendoza, ha dedicado su vida profesional a encontrar las mejores prácticas que 

ejecutivos y empresas, han desarrollado para hacer equipos más productivos y rentables. Escritor, investigador, 

maestro y conferencista con más de 30 años de experiencia. 

A. 8 mil egresados por año.

B. 7 divisiones.

C. 48 profesores (70% directivos, 30% consultores).
D. 42 de ellos ejecutivos de primer nivel en organizaciones nacionales e internacionales y fungen como 

responsables del área comercial y el 30% restante, son consultores y profesionales independientes 

que tienes las habilidades y las capacidades de ser “coachees de implementación” en las sesiones 

de implementación académica.

Diferenciadores de Formación Ejecutiva Empresarial/Forma TEXAS / USA.

1. Somos la primera Escuela de Ventas de habla hispana, dedicada a la formación de auténticos

equipos comerciales.

2. Somos una escuela con vida académica, no somos consultores.

3. Formamos ejecutivos de alto nivel capaces de lograr mejores negociaciones y relaciones comerciales

con los prospectos y clientes, así como el conocimiento y destrezas para realizar cierres de ventas

efectivos.

4. Nuestra metodología está conformada por sesiones de 2 horas de teoría y 2 horas de coaching de

implementación, donde garantizamos la aplicación de los conocimientos que se medirán con

resultados tangibles para su organización.

5. Nuestros profesores son ejecutivos de alto nivel en las principales organizaciones, transmitiendo la

experiencia y conocimiento a los alumnos.

6. Garantizamos el incremento del 20% en el desarrollo de habilidades comerciales que nuestros

clientes tengan como objetivo desarrollar, identificándolas a través de un diagnóstico pre y post

para cada uno de los participantes.



Qué vendemos: 

1. Programas de formación Públicos.

Programas que una persona interesada en perfeccionar la técnica de vender y de manera independiente, 

quiera estudiar nuestros programas, con un seguimiento académico. 

           El programa se vende de manera individual. 

a. Taller de habilidades comerciales.

b. Taller de relaciones comerciales.

c. Trabajando en equipo con el área de ventas.

d. Como ser jefe de un equipo comercial.

e. Taller de gestión empresarial, con enfoque comercial.

2. Programa de formación privados.

Programas de formación y entrenamiento de manera exclusiva para los empleados de una empresa con 

un seguimiento comercial. 

           El programa se vende por grupos de 01 a 35 personas por sesión. 

a. Generado de negocio.

b. Diagnostico H. (Assessment, programa de formación, Assessment)

c. Sesiones de coaching individual y grupal.

3. Eventos Especiales.

Organización de eventos privados, que no necesariamente son académicos y que requieren de algún 

especialista.  

             Se cotizan y se cobran por evento, con diferentes tarifas.  

a. Conferencias (Empresariales).

b. Organización de congresos.

c. Organización de convenciones.
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